
   
 
    

 
 

RENCONTRES ACHETEURS AVEC LES 
 

INDUSTRIELS PHARMACEUTIQUES  
EN SLOVÉNIE  

ET  
EN AUTRICHE 

 
 

Slovénie/Autriche 
Du 10 au 13 octobre 2017 

 

Rencontrez des grands producteurs  
pharmaceutiques slovènes et autrichiens 

 
 
 

VOUS ÊTES... 

Fournisseur de matières premières 
pharmaceutiques, de substances actives 
pharmaceutiques, d’excipients, de produits 
chimiques pour l’industrie pharmaceutique. 
 
Fournisseurs de solutions et produits pour le 
process industriel et des équipements 
industriels. 
 
Fournisseurs dans le domaine de l’emballage.  
 
Fournisseur de solutions dans le domaine 
l’Industrie 4.0 et du cloud. 
 

 VOUS VOULEZ... 

Trouver de nouveaux débouchés à l’export en 
Europe centrale, à proximité de la France.  
 
Nouer des contacts privilégiés avec des grands 
producteurs pharmaceutiques autrichiens et 
slovènes. 
 
Démarcher deux marchés de la zone 
alémanique. 

 
 
 
 
 

 



 

 

 
EN SLOVENIE 

• KRKA  : laboratoire pharmaceutique spécialisé dans les médicaments 

génériques. Médicaments de prescription, OTC et produits vétérinaires. La 
cardiologie, la gastroentérologie, le système nerveux central et le 
métabolisme constituent les centres d’intérêt majeurs du groupe.  www.krka.si 

• LEK – groupe Sandoz : un des sites leader pour la R&D et l’un des 

principaux centres de production et d’approvisionnement de Sandoz. Péniciline, 
biosimilaires, substances actives, anti-infectieux, OTC et compléments 
alimentaires. www.lek.si/en/ 

• Marifarm : start-up pharmaceutique, centre d’analyse de médicaments, avec 

des capacités de production sur commande. 
http://www.marifarm.si/home/2/Domov  

• Galex : médicaments génériques, OTC, dont partie importante à base de 

plantes.  

 

EN AUTRICHE 

• Sandoz GmbH : antibiotiques, pénicilline et biosimilaires. www.sandoz.at 

• Boehringer Ingelheim RCV GmbH & CO KG : oncologie, 

développement et production de produits biopharmaceutiques. 
www.boehringer-ingelheim.at 

• Takeda Austria GmbH : diabète type II, gastro-entérologie, oncologie, 

maladies cardiovasculaires, troubles immunitaires, maladies respiratoires 
et gestion de la douleur. www.takeda.at 

• Richter Pharma AG : produits pharmaceutiques à usage vétérinaire 

(80%) et de la médecine humaine (20%). www.richter-pharma.at 

• Gebro Pharma GmbH : produits pharmaceutiques divers. 

www.gebro.com 

• Sanochemia Pharmazeutika AG : neuro-dégénérescence, douleur, oncologie 

www.sanochemia.at 

• Octapharma HandelsgesmbH : fabrication de préparations de plasma humain ; l’hématologie, 

l’immunologie, soins intensifs www.octapharma.at 

• Kwizda Pharma GmbH : toux, rhume, cystite, douleur, hypertension, diabète, ostéoporose et 

gynécologie https://www.kwizda-pharma.at/de/  

 
Récemment, l’important opérateur Krka en Slovénie ainsi que des grands producteurs pharmaceutiques en 
Autriche et en Slovénie nous ont confirmé leur intérêt de travailler plus étroitement avec des fournisseurs 
français. Ils sont d’accord pour recevoir de la part de Business France des dossiers de fournisseurs 
potentiels. Pour cela, nous avons identifié un contact privilégié au sein de chaque entreprise, qui étudiera les 
dossiers qui leur seront transmis par Business France. 

 

LES PRODUITS RECHERCHES PAR KRKA ET  
PAR LES PRODUCTEURS PHARMACEUTIQUES AUTRICHIENS ET SLOVENES : 

 Matières premières pharmaceutiques 

 Substances actives pharmaceutiques 

 Excipients 

 Produits chimiques recherchés dans l’industrie pharmaceutique 

 Solutions et produits pour le process industriel 

 Equipements pour l’industrie pharmaceutique 

 Solutions d’emballage  

 Solutions dans le domaine l’Industrie 4.0 et du cloud 

 Solutions dans le domaine de la cyber-sécurité 

 

POURQUOI PARTICIPER ? 
 

 
En amont, Business France est en contact avec les acheteurs des groupes pharmaceutiques afin de cerner leurs besoins en 
matière d’approvisionnement. 
 

Business France soumet votre dossier aux acheteurs ou experts techniques compétents pour votre produit/solution en vue de la 
pré-sélection pour les rendez-vous B2B. Si vous êtes présélectionné par un ou plusieurs groupes, vous rencontrerez sur place, les 
acheteurs et/ou experts techniques de ce(s) groupe(s).

 
1,2 Md EUR  
= le chiffre 

d’affaires du 
producteur KRKA 

en Slovénie 

6,6 Mds EUR 

= le chiffre 
d’affaires des 8 

producteurs 
pharmaceutiques 

en Autriche  

http://www.krka./
http://www.lek.si/en/
http://www.marifarm.si/home/2/Domov
http://www.sandoz.at/
http://www.boehringer-ingelheim.at/
http://www.takeda.at/
http://www.richter-pharma.at/
http://www.gebro.com/
http://www.sanochemia.at/
http://www.octapharma.at/
https://www.kwizda-pharma.at/de/


 

Business France 
77, boulevard Saint Jacques - 75014 PARIS 

Tél : +33(1) 40 73 30 00 - Fax : +33(1) 40 73 39 79 

 http://export.businessfrance.fr/default.html 
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Lancée en 2015 par Business France, Créative France est une 
campagne de communication internationale en faveur du 
rayonnement économique de la France et de la créativité 
française. Elle a pour ambition de promouvoir les initiatives et  
le savoir-faire français en matière de créativité et d’innovation. 
Pour plus d’information : creative-businessfrance.fr 

LE PROGRAMME 
 

 Ljubljana/Slovénie 

Pendant la journée : Rendez-vous individuel(s) avec les services achats des opérateurs slovènes autres que Krka 
* pour ces rendez-vous chaque participant doit prévoir des déplacements en véhicule 
Fin d’après-midi : Accueil de la délégation française par Business France 
Présentation du marché par un expert 
Dîner commun 
 

 

Site de KRKA, à 70 km de Ljubljana 

Matin : Transfert groupé en mini-bus de Ljubljana à Krka (Novo mesto) 
Accueil de la délégation française par les équipes de KRKA 
Présentation des activités du groupe 
Visite du site et lunch  
Rendez-vous individuel avec les services achats de KRKA 
Soir : Transfert groupé en mini-bus de Krka (Novo mesto) à Vienne en Autriche 

 Vienne/Autriche 

Matin : Accueil de la délégation française par Business France 
Présentation du marché par un expert 
Visite d’un site/Biocenter à Vienne 
Lunch 
Rendez-vous individuel(s) chez les producteurs pharmaceutiques ou chez Business France * 
* pour ces rendez-vous chaque participant doit prévoir d’effectuer des déplacements en véhicule 

 

Autriche 

Rendez-vous individuels chez les producteurs pharmaceutiques * 
* pour ces rendez-vous chaque participant doit prévoir d’effectuer des déplacements en véhicule 
Fin de la mission  

Ce programme est donné à titre indicatif et peut être modifié. 

 

NOTRE OFFRE 
  

 

DESCRIPTIF DE L’OFFRE MONTANT HT MONTANT TTC 

Phase 1 : Pré-sélection  

 Présentation de votre dossier aux responsables achats des producteurs pré-ciblés en Autriche 
et en Slovénie 

 Evaluation de votre offre par les producteurs pharmaceutiques menant à la pré-sélection des 
participants pour les rendez-vous B2B 

 
Phase 2 : Rencontres professionnels collectifs et individuels 

 Présentation et visite de KRKA en Slovénie 

 Entretien B2B avec les responsables de KRKA et de producteurs slovènes qui ont sélectionné 
votre dossier 

 Entretiens B2B avec les responsables achats et/ou experts techniques des producteurs 
autrichiens qui ont sélectionné votre dossier (sur le site de la société* ou chez Business 
France) les 12 et 13 octobre ou, le cas échéant, à une date qui sera fixée en fonction des 
disponibilités de vos interlocuteurs 

 Présentation du secteur pharmaceutique autrichien par un expert sectoriel  

 Visite du centre de recherche Vienna Biocenter www.viennabiocenter.org 

2100 € * 2520 € 

 
Ce forfait ne comprend pas : les frais de déplacement pour vous rendre en Slovénie et pour repartir de l’Autriche ; les frais de déplacement pour 
vous rendre sur les sites des producteurs slovènes (hors Krka) et autrichiens pré-ciblés intéressés par un rendez-vous, les frais d’hébergement, les 
repas autres que ceux du 10 octobre au soir, du 11 octobre à midi et du 12 octobre à midi. 

 
 
* Au cas où votre offre n’est sélectionnée par aucun des opérateurs, seul le forfait de 200 EUR vous sera facturé. 
 
  
A noter que la langue de travail pour les rendez-vous en Slovénie sera l’anglais ; pour les rendez-vous B2B en Autriche 
l’anglais et, le cas échéant, l’allemand. Les présentations de Business France seront faites en français. 

 

10 
octobre 

11 
octobre 

12 
octobre 

13 
octobre 

Date limite d’inscription : 30 mai 2017 - Dans la limite des places disponibles. 

http://www.viennabiocenter.org/


 

Business France 
77, boulevard Saint Jacques - 75014 PARIS 

Tél : +33(1) 40 73 30 00 - Fax : +33(1) 40 73 39 79 

 http://export.businessfrance.fr/default.html 
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Lancée en 2015 par Business France, Créative France est une 
campagne de communication internationale en faveur du 
rayonnement économique de la France et de la créativité 
française. Elle a pour ambition de promouvoir les initiatives et  
le savoir-faire français en matière de créativité et d’innovation. 
Pour plus d’information : creative-businessfrance.fr 

NOS SERVICES COMPLÉMENTAIRES 
 

 HT TTC 

Forfait pour la participation d’un 2ème représentant de votre entreprise 250 € 300 € 

Support de Business France pour la présentation de votre offre en slovène ou allemand (1-2 
pages), en amont de l’événement (prix par langue) 

975 € 1170 € 

 
 

BUSINESS FRANCE, VOTRE PARTENAIRE À L’INTERNATIONAL 
 

 
Avec son réseau d’experts sectoriels au plus près des décideurs locaux et 
des opportunités, Business France accompagne votre projet de 
développement export et vous ouvre son carnet d’adresses. 

 
Les entreprises qui ont fait appel à nos prestations témoignent : 
• 3 sur 4 ont identifié de nouveaux contacts à potentiel sur les  

marchés abordés. 
• 1 sur 2 signe un contrat dans les 2 ans. (Enquête IPSOS 2016) 

 
 

  Retrouvez tous nos événements sur export.businessfrance.fr  
et créez votre alerte e-mail afin d’être informé régulièrement  
et automatiquement des dernières actualités. 

Pavillon France sur le salon BIO 
ETATS-UNIS, San Diego 
19 au 22 juin 2017 
Contact : pierre.goffaux@businessfrance.fr 
 

Mission partenariale internationale à l’occasion 
des NLSDays 
SUEDE/DANEMARK, Malmö, Copenhague 
11 au 14 septembre 2017 
Contact : monique.arribet@businesfrance.fr 
 

Rencontres acheteurs à l’occasion de BIO 
LATIN  
BRESIL- Rio de Janeiro 

Du 24 au 27 octobre 2017 
Contact : maria-dulce.osinski@businessfrance.fr 

 5èmes Rencontres d’affaires avec l’industrie 
pharmaceutique et biotechnologique  
REPUBLIQUE TCHEQUE et HONGRIE 
Prague et Budapest : 13 au 16 juin 2017 
Contacts : noemi.budai@businessfrance.fr 
dagmar.bebrova@businessfrance.fr 

  

 
Mission partenariale - BIOPHARM AMERICA 
ETATS-UNIS, Boston 
25 au 29 septembre 2017 
Contact : monique.arribet@businessfrance.fr   

 

 

Pour toute information complémentaire, contactez : 
 

 

Elisabeth FROSCHAUER 

Conseillère Export - Autriche 
Tél : +43 (0)1 712 63 57 70  
elisabeth.froschauer@businessfrance.fr    

 

  
Maja RAZPOTNIK 

Conseillère export - Slovénie 
Tél : + 386 1 479 04 57 
maja.razpotnik@businessfrance.fr    

 

  
Nicole SEVIN 

Chef de Projet Santé  
T : +33 (0)1 40 73 31 34  
Nicole.sevin@businessfrance.fr 

 
 
 

Inscrivez-vous rapidement et retournez-nous votre bon de participation signé et revêtu du cachet de votre 
entreprise ainsi que la présentation de votre société et de vos produits/solutions sous format pdf (en anglais et 

si possible aussi en allemand). 

VOS PROCHAINS RENDEZ-VOUS 

AIDES AU FINANCEMENT 
Financez les dépenses liées à votre  

développement international avec Bpifrance, 
en partenariat avec Business France. 

 
Pensez également à l’assurance prospection 

de Bpifrance Assurance Export pour couvrir les 
frais liés à votre participation à cet événement. 

www.bpifrance.fr 
 
 
 

mailto:pierre.goffaux@businessfrance.fr
mailto:monique.arribet@businesfrance.fr
mailto:maria-dulce.osinski@businessfrance.fr
mailto:dagmar.bebrova@businessfrance.fr
mailto:monique.arribet@businessfrance.fr
mailto:elisabeth.froschauer@businessfrance.fr
mailto:maja.razpotnik@businessfrance.fr
http://www.bpifrance.fr/Bpifrance/Nos-metiers/International/Assurance-Export
http://www.bpifrance.fr/Bpifrance/Nos-metiers/International/Assurance-Export

